Pick'up

mobiliers et decoration emmmeénagent sur internet

«Aujourd’hui, avec e-boutique,
j’ai développé la distribution de
mes produlits grace a mon site
marchand, je propose un millier
de références et j'offre de
nouveaux services a mes

clients».

Christophe Duguay
Dirigeant Pick’up

reperes

commercialisation de meubles et objets
décoratifs pour I’'habitat

créée en 1998, 6 salariés

3 magasins en France dont deux en région
parisienne

boutique en ligne : www.boutique-pickup.com
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le contexte de I'entreprise les raisons
de notre choix...

Pour développer son activité sur internet et pour améliorer la qualité de - .
service a ses clients, Pick’up a opté pour la diversification de ses « Je souhaitais disposer depuis
S paop p _ . longtemps d’un site web capable
canaux de distribution : la vente en ligne. La mise en place d’un site non seulement de faire connaitre
marchand répond a la forte demande de ses clients de pouvoir mes magasins mais aussi de

consulter et acheter les produits Pick’up sur internet. developper avente en hgne.
e-boutique est une solution

simple, ergonomique et ludique
Objectif : se faire connaitre et développer son activité sur internet tout qui a su répondre a cette attente»

en offrant de nouveaux services a ses clients Christophe Duguay
Dirigeant Pick’up

la solution Orange Business Services r
Pick’up a choisi la solution e-boutique associant catalogue de

produits en ligne, hébergement et solution de paiement.

= un catalogue en ligne comportant un millier de références
actualisables en quelques clics

= des outils de marketing direct pour lancer des campagnes de
promotion

= un référencement des produits dans la plupart des moteurs de
recherche

= une solution de paiement entierement sécurisée et reconnue sur le
marché

les points forts

les bénéfices reconnus
= simplicité de mise en place
= développement de I’activité et gain en notoriété .
La mise en place du site a permis de développer un canal de vente
directe pour I'ensemble des articles de décoration.

accompagnement dans la mise
en place la stratégie e-commerce

= animation du site et évolutivité
= nouveaux services pour les clients
Les clients peuvent préparer leur visite en magasin en s’informant
sur le site et peuvent y commander les articles les plus volumineux.
Le paiement en ligne, en partenariat avec le leader du marché
garantit a tous ses clients une totale confiance de leurs commandes
et réglements.

aisées

= ergonomie et simplicité d’utilisation
Les évolutions sont tres simples et rapidement mises en ceuvre :
toute modification du catalogue produit est prise en compte en
quelques clics.

pour en savoir plus contactez votre interlocuteur commercial
ou rendez-vous sur www.orange-business.com
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